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Our Company 

온라인 마케팅 전문 기업 

장을 보는 일조차 온라인 마켓을 통한 구매가 당연한 시대. 

온라인 마케팅은 이제 선택이 아닌 필수입니다. 
 
 

2018년 국내 온라인 쇼핑시장 규모 111조원 
2019년 국내 온라인 쇼핑시장 규모 133조원 

                                                                  *한국 인터넷 진흥원(KISA) 

 
 

1인 가구의 증가, 온라인 쇼핑몰, 스마트폰의 높은 보급률, SNS 
최근 팬데믹 현상으로 인한 사회적 거리두기까지 

향후 국내 온라인 쇼핑 시장 규모는 더욱 가파르게 성장할 예정입니다. 

01. 



Company history 

Netsolid 창립 

2017 2018 2020 

VPN 임대서비스 개시 

VPN 자체 Client  
개발 및 서비스 

S9 SOLUTION 상호명 변경 
Viral Marketing 창업 

02. 



Field of business 
온라인 쇼핑몰 마케팅 

온라인 쇼핑몰 
상품 판매 시 

온라인 마케팅을 
통한 노출 및 홍보 

바이럴 마케팅 

프리 마케팅 

03. 



바이럴 마케팅 

Field of business 
온라인 쇼핑몰 마케팅 

03. 

입소문 마케팅으로 해석이 가능하며 자사의 홈페이지 및 각종 SNS, 블로그, 카페, 커뮤니티 등을  
이용해 소비자에게 상품을 노출 시키는 마케팅 서비스 



프리 마케팅 

Field of business 
온라인 쇼핑몰 마케팅 

03. 

리뷰체험단에게 상품을 직접 제공해주고 실사용에 대한 후기 및 리뷰를 작성하여 
소비자들로 하여금 신뢰 및 정보를 제공하는 마케팅 서비스 



PPL 마케팅 SNS 마케팅 

브랜디드 마케팅 네이버 라이브커머스 

1 3 

2 4 

Field of business 
기업 상품 마케팅 

03. 

온라인 쇼핑몰이 아닌, 자사 플랫폼을 통한 상품 판매 시  
퍼포먼스 마케팅을 통한 노출 및 홍보 



Field of business 
기업 상품 마케팅 

03. 

PPL 마케팅 

파급력이 큰 방송 플랫폼(아프리카 TV, 유튜브)을 이용한 상품 노출 



Field of business 
기업 상품 마케팅 

03. 

브랜디드 마케팅 

단순 상품 노출을 넘어 BJ 및 크리에이터의 실사용 리뷰를 통한 명확한 상품 소개 및 홍보 



Field of business 
기업 상품 마케팅 

03. 

SNS 마케팅 

SNS(인스타, 네이버 등) 파급력이 큰 인플루언서들의 상품 홍보를 통한 홍보 



Field of business 
기업 상품 마케팅 

03. 

네이버 라이브커머스 

온라인 홈쇼핑이라고도 불리는 네이버 라이브커머스 진행 및 방송 홍보 



Field of business 
에코 마케팅 

03. 

단순 상품 판매의 목적만이 아닌 
브랜드 이미지 및 가치를 높여주는 마케팅 

예시) ‘K’ 사 마스크 
 
판매의 목적과 함께 브랜드 이미지 메이킹에 중점을 둡니다. 
현 상황에서 가장 대표적인 에코마케팅으로서, 
마스크를 브랜드화 하여 소비자들에게 
브랜드 홍보는 물론이고 브랜드 이미지를  
긍정적으로 만드는 데 큰 도움이 되는 마케팅입니다. 



상품 검토 마케팅 기획 마케팅 실행 성과보고 

Process 
04. 

상품 관리 



Result 
05. 

‘A’사 마케팅 전 
1월 매출 533,820원 

‘A’사 마케팅 후 
2월 매출 5,808,400원 



Result 
05. 

‘B’사 마케팅 전 
12월 매출 202,300원 

‘B’사 마케팅 후 
1월 매출 2,516,700원 



Result 
05. 

‘C’사 마케팅 전 
노출 랭킹 382위 

‘C’사 마케팅 후 
노출 랭킹 6위 



Result 
05. 

‘D’사 마케팅 전 
노출 랭킹 263위 

‘D’사 마케팅 후 
노출 랭킹 1위 



105개의 상품 마케팅 진행 

23개 업체 

유명 온라인 마켓 마케팅 

쿠팡, 네이버 쇼핑 

Present status 
06. 



Present status 
06. 

마케팅 인프라 및 노하우 자체 공정 시스템 

S9 Solution은 클라이언트의 상품 홍보만이 아닌,  
자체 공정 시스템을 구축하였습니다. 

 

자사의 마케팅 결과에 대한 확신, 바로 ‘시아스’입니다. 



브랜드 메이킹 

Present status 
06. 

판매량이 높은 제품을 기준으로 
브랜디드 마케팅 기획 및 시행 



국내 사업 데이터 
국내 사업 데이터를 기반으로 
글로벌 사업 추진 

Progress direction 
07. 

아마존 / 알리바바 
해외 마케팅도 지원하여  
누구나 손쉽게 제품을  
판매할 수 있는 솔루션 개발 



Aspiration 
08. 

S9 Solution 마케팅의 핵심은 
자사의 손익분기점이 

클라이언트의 손익분기점과 
일치한다는 점입니다. 

 
단지 보여주기 식의 데이터 마케팅이 아닌, 

수익과 연결될 수 있는 실용적인 마케팅을 추구합니다. 
 

또한 S9 Solution의 마케팅은 멈춰있지 않습니다. 
마케팅은 곧 트렌드의 반영이므로, 

성공했던 마케팅 전략에 안주하지 않을 것입니다. 
 

언제나 발전을 지향하고, 변화를 두려워하지 않겠습니다. 
감사합니다. 



CREDITS: This presentation template was 
created by Slidesgo, including icons by 

Flaticon, and infographics & images by Freepik.  
 

Best solution for you 

Phone: 02-2104-6951 
Mail: s9solutionm@gmail.com 

http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr

